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DES MITTELSTANDS
Wit sympathie zur Exzellenz

e b
SIND SIE EIN CHAMPION?
WIR SUCHEN SIE!

FREIBERUFLICHER
VERTRIEBSAUSSENDIENST (M/W)

WIR SIND

Wer Aluminium Garagentore von hochster Qualitat nach MaR
sucht, ist bei Familie Feldmann an der richtigen Adresse. Seit
(ber 40 Jahren entwickeln und vermarkten wir das Feldmann
Garagentor erfolgreich am Markt. Uber 30.000 Kunden sind
stolze Besitzer dieser maligefertigten Garagentore.

Als Familienunternehmen leben wir Werte und tUbernehmen
Verantwortung fr unser Tun. Wir begeistern unsere Kunden mit
diversen Verkaufsaktionen in ganz Deutschland und der Schweiz.

IHRE HERAUSFORDERUNGEN

Sie arbeiten auf selbststandiger Basis als freier Handelsvertreter

Sie beherrschen den Verkaufsprozess: Begleitung der Interessen-
ten - vom Erstkontakt bis zum Kaufvertrag

in der Kundenbetreuung finden Sie Malinahmen zur Steigerung
der Weiterempfehlung der Marke Feldmann

Sie leisten eine fundierte fachliche Beratung tiber samtliche spezi-
fischen Produkt- und Ausstattungsmerkmale - auch im Vergleich
zum Wettbewerb und prdsentieren die Feldmann Garagentore
sowie Zubehor und Tdren tiberzeugend

Sie Fuhrung souveran die Verkaufsverhandlungen, Sie verkaufen
am hochwertigen Messe- und Aktionsstand von Feldmann und
auf Empfehlungen

als Vertrauensperson ermittelt Sie die Kundenwiinsche mit Hil-
fe modernster Verkauf Software und geht zielgerichtet auf Ihre
Kunden ein - fiir ein optimales Verkaufsergebnis

Feldmann GmbH & Co. KG

Nico Feldmann

Papenkamp 3 - 21357 Luneburg/Bardowick
T: +49 4131605 99-12

E: nico.feldmann@feldmann-garagentore.de

WIR BIETEN

ein dynamisches Team, in dem Sie lhre Macher Mentalitdt aus-
spielen kbnnen

berufliche Unabhangigkeit mit einem guten Rahmen aus Ver-
kaufsaktionen und Messen fiir Ihren Verkaufserfolg

definierte Leistungsvorgaben
einen herausfordernden Aufgabenbereich
ein grofles Stammkundenpotential fir Empfehlungsverkaufe

eine Unternehmenskultur mit gemeinsamen Werten und Spiel-
regeln

Verkaufsforderungen fiir noch gréfieren Verkaufserfolg
ein hochwertiges Produkt
ein gutes anspruchsvolles und angenehmes Kundenklientel

UNSERE ERWARTUNGEN

Sie sind leidenschaftlich gern im Vertrieb und Verkauf tatig

Sie haben den Willen zum Erfolg, arbeiten qualitatsbe-
wusst und eigenverantwortlich

Sie reagieren flexibel auf Veranderungen, kénnen sich gut
selbst organisieren

als begeisternder Kommunikator schaffen Sie es immer
wieder, die hahen Anspriiche Ihrer Kunden zu tbertreffen
und so ihre Zufriedenheit zu steigern

Sie arbeiten strukturiert und bauen sich lhren Kunden-
stamm auf

Sie haben ein Giberzeugendes und seritses Auftreten ge-
geniiber Kunden

www.feldmann-garagentore.de




